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Degerli DITAS ailesi;

Buyuyen bir sektoriin en 6nemli oyuncularindan biri
olarak, 6zverili bir calismayla son ¢eyregine girdigimiz
2015 yilinda da beklentilerimizin tGzerinde bir basariyi siz
degerli calisanlarimiz, is ortaklarimiz ve musterilerimiz
sayesinde yakaladik. Son ¢eyrekte 6zellikle uluslararasi
boyutta yasanacak zorlu gelismelere de birlikte gogus ge-
recedimizi ve yeni basarilara imza atacagimizin bilincinde
olmanin ise huzur ve mutlulugunu yasiyorum.

Yilbasindan itibaren gerceklestirdigimiz goriismelerde,
i¢ piyasada sagladigimiz istikrari daha buyuk 6lcekli bir
verimlilikle sirdiirme, daha hizli ve gtivenli bir hizmet
saglama ve tim bunlari tlke ¢capinda eksiksiz bir sekilde
gerceklestirme hedefimizi, otomotiv yan sanayinin en
onemli distribitorlerinden Anadolu Satis Grubu ile yu-
rittugumuz ortak calismayla gerceklestirdik. Tartismasiz
bir Gstinliguimuz olan agir vasita segmentinin yaninda,
glicimuzl binek ve hafif ticari araglar segmentinde de
test ettik ve bizleri cok mutlu eden sonuglar aldik. ASG ile
strdurecegimiz isbirligiyle, ic piyasada ulke ¢capinda s6z
sahibi olmamamaiz icin hicbir neden géremiyorum ve bu
beni ¢cok gururlandiriyor.

Tiim diinyada saygin bir yere sahip olan DITAS mar-
kamizin Asya-Pasifik Bolgesi'ndeki etkinligi, basarisi ve
ust diizey bir rekabet diizeyine ulasabilecegine yonelik
gosterdikleri de bizlere gliven veriyor. Ajustos ayi
icinde yasanan gelismelerle yeni bir seyir izleyecek olan
Cin ekonomisini ve dolayli olarak diinya ekonomisini
yakindan izleme olanagi yakaladigimiz DITAS Sanghay

Erkut ALKAYA
DITAS Genel Miidiirii

birimimiz ile proaktif davranarak yeni pazar arayislarimizi
hizlandiracagiz.

DITAS Ailesi olarak olmazsa olmazlarimizdan saha ziya-
retlerimize de son siirat devam ediyoruz. DITAS markamiz
ve Urtinlerimiz hakkinda kendilerine detayli bilgiler veri-
yor, gorus ve onerilerini aliyoruz. Tiim iletisim kanallarimizi
acik tutmaya son derece 6nem verdigimizin bir gostergesi
olan bu ziyaretler, 6zellikle kisa vadeli stratejilerimizi belir-
lemek noktasinda bizlere cok 6nemli artilar saghyor.

Bu sayimizda, 6zellikle i¢ pazarda genis yelpazesi ve
kalitesiyle rakiplerinden ayrilan orijinal altyapi parcasi
urlinlerimize de dergimizde yer vermis bulunuyoruz.
Turkiye'deki ticari arag imalatcilarinin rot talebinin yuzde
80'ini karsilayan DITAS, direksiyon ve siispansiyon parcala-
rinda bir diinya markasi olmanin hakli gururunu yasiyor.

iletisim kanallarimizi aktif tutmak adina mutlulukla
yerine getirdigimiz bir diger faaliyetimiz olan fuar katilim-
larimiz1 da hi¢ aksatmadan yerine getirmeyi strduriiyoruz.
Bu donemde, Automechanika Dubai ve Automechanica
Moscow fuarlarina hem yeni iliskiler gelistirmek hem de
mevcut musterilerimizi ziyaret etmek amaciyla katilim
gosterdik.

DITAS olarak, énimiizdeki dénemde de, ilkelerimizden
taviz vermeden, sicak yaklasimimiz ve 6ngorull planla-
mamizla, yeni musterilere dokunmaya, yeni pazarlarda
var olmaya, hizmet kalitemizi daima artirmaya ve higbir
basariyla yetinmemeye devam edecegiz.

Saygilarimla
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OTOMOTIV SEKTORU 8 AYDA YUZDE 47 BUYUDU

Otomohil ve hafif ticari arag pazan gecen yilin Agustos ayina gdre baz etkisinin destegiyle
yiizde 37.17 artisla 82 bin 577 adete ulasti. Otomotiv Distribiitorleri Dernegi'nden (ODD)
yapilan agiklamaya gére, 2015 Agustos ayinda otomobil satislan bir nceki yilin ayni ayina
gore yiizde 36.83 artarak 61 bin 753 adet olarak gerceklesirken, hafif ticari arag pazan
yiizde 38.2 artisla 20 bin 824 adet oldu. Sekiz aylik dénemde, otomobil ve hafif ticari arag
toplam pazari 2015 yil Ocak-Adustos déneminde 598 bin 963 adete ulasarak, 2014 yili ayni
donemine gore baz etkisiyle yiizde 47.18 artti. Toplam otomobil ve hafif arag pazaninda
Aqustos ayinda 13 bin 557 ile Volkswagen, 10 bin 439 ile Ford, 9 bin 618 ile Renault, 7 bin
554 adet ile Fiat marka arag satislan olusturdu. 2015 yil otomotiv sektdrii toplam pazarinin
900 bin-950 bin adet araliginda gerceklesecedi bekleniyor. Tiirkiye otomotiv pazarinin
yaklasik yiizde 75' ithal oto satiglarindan oluguyor.

BMW YATIRIM iCiN TURKIYE'DE

Bavyerali diretici BMW, Tiirkiye'de bir tesis yatirimi

icin kollari sivadi ve bunun icin Sakarya bolgesinde
incelemelere bagladi. Alman otomotiv devi, dncelikle
bir lojistik tesisi kurmayr hedeflerken ilerleyen yillarda
da iiretim tesisi kurmay1 planhyor.
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LADA, TURKIYE'YE GERi DONUYOR

Rus otomobil markasi Lada, Tiirkiye
pazarina doniig yapiyor. Rusya'nin en
biiyiik otomotiv sirketi olan Avtovaz
firmasi tarafindan iretilen Lada,
2012 yilindan bu yana Gaz ticari
araclar markasinin Tiirkiye'de iretimi
ve satisini gerceklestiren Mersa
Otomotiv ile distribiitorliik anlasmasi
imzaladi. Anlasma geregince, Lada
modellerinden Granta, Kalina ve
Niva Urban Kasim ayindan itibaren
Tiirkiye'de satiga sunulacak. Bunu
2016 yilinda ise Vesta ve XRay
modelleri izleyecek.

ARABA SEVDASI BUTCEYi SOLLADI

Tiirkiye'de son 10 yilda kisi bagina milli gelir yiizde 48,6 artarken, bu donemde
trafikteki arag sayisi yiizde 68,9 yiikseldi. S6z konusu ddnemde otomobil sayisindaki
artigise yiizde 70,8 olarak hesaplandi. TUIK verilerine gore, Tiirkiye'de kisi bagina
diisen milli gelir 2005 yilinda 7 bin 53 dolar iken, bu rakam 10 yil icerisinde yiizde
48,6 artarak 2014 sonu itibanyla 10 bin 480 dolara ¢iktr. Bu donemde trafikteki arag
saylsl ise yiizde 68,9 ile kisi bagina diisen gelirin iizerinde artti. Soz konusu donemde
trafikteki arag sayisi 11 milyon 145 bin 826'dan 18 milyon 828 bin 721 yiikseldi.
Tiirkiye'de her dort kisiye bir arag diistiyor.

VESTEL OTOMOTIV SEKTORUNE GiRiYOR

Tiirkiye'nin en biiyiik sanayi kuruluslarindan Vestel, otomotiv sektdriine adim atiyor.
Elektrikli oto ve otomotiv elektronigi iizerine uzun siiredir hazirlik yapan sirket, uzun
vadede 1 milyar dolarin iizerinde yatiim yapmayi planliyor. Sektordeki dengeleri
degistirmesi beklenen yatinmin temelinde elektrikli otomobil iiretimi yer alacak.
Diinya devlerinin bu yondeki taleplerini de karsilayacak olan yatirimin, Tiirkiye'nin
yerli elektrikli otomobil ihtiyacinin da Gnemli bir parcasini tamamlamasi bekleniyor.
Vestel'in ilk asamada elektrik motoru, elektrik motoru kontrol mekanizmalari ve
motoru ¢alistiran ana kartin dizaynini iiretecedi belirtiliyor.

OTOMOTIV PAZARIICIN
KOLAY GECMEYECEK

o - eRml Yilin ilk sekiz ayinda yaklasik yizde 50
biiyiiyen otomotiv sektoril, ikinci yariyil
= icinise tedirgin. Otomotiv pazan, 2015
<4 yilinin ilk yedi ayinda dzellikle de baz
etkisiyle gerceklesen satislardaki artis
. sayesinde seneyi olumlu kapatacak olsa
~ da, siyasi ve uluslararasi gelismeler,

| son ceyrekte, ilk yedi aylik performansi
= i aratacak. ilk yedi ayr beklentilerin iizerinde

bir seviyeyle kapatan otomotiv sektorii, son ceyrekte belirsizliklerle bogusacak. ABD
Merkez Bankasi'in Eyliil veya Aralik ayinda faizlerde artinma gitmesi beklentisi,
dzellikle gelismekte olan piyasalar ister istemez olumsuz etkileyecek. Ote yandan,
i siyasette yiiksek olasilikla erken secim siirecine girilmesi de, belirsizliklere bir
yenisini ekleyecek. Tiirkiye otomotiv pazarinin, konjonktiirel belirsizliklere karsin belli
avantajlan da bulunuyor. Bin kisiye diisen otomobil sayisinda 170'ler seviyesinde yer
alan Tiirkiye otomotiv pazari, yas ortalamasinin 30'un altinda olmasi ve otomobilin
hala bir stat ve keyif araci olarak gdriilmesi gibi nedenler de eklenince, heniiz
doygunluk noktasina gelmemis bulunuyor. Avrupa iilkeleriyle kiyaslandiginda bu
doygunluk seviyesine gelebilmek i¢in dniinde uzun bir yol olan Tiirkiye'de, her ne kadar
toplu tasima araclarina yapilan yatinmlar artis gosterse de, otomobil satislarindaki
artisin kisa ve orta vadede ayni hizda siirmesi bekleniyor.




DITAS - ASG ISBIRLIGI

HIZ KAZANDI

OTOMOTIV YAN SANAYi SEKTORUNUN LIDER
SIRKETI DITAS, DENEYiMINi VE GUCUNU ASG
OTOMOTIV iLE iSBIRLIGINE GIDEREK BUYUTTU.
ASG OTOMOTIV YONETIM KURULU BASKANI
ERDOGAN KESMEN, DITAS GiBi YUKSEK URETIM
POTANSIYELINE VE KAPASITESINE SAHIP

BiR KURUMLA CALISMAKTAN COK MUTLU
OLDUKLARINI BELIRTIRKEN, YIL SONUNA KADAR
PIYASAYI DOMINE EDECEK YENi GELISMELERIN
OLACAGININ MUJDESINi VERDI.

Yirmi yili asan tecriibesiyle, yan sanayi sektoriiniin en biyuk
tedarikgi firmalarinin basinda gelen ASG Otomotiv, 1995
yilinda izmir'de kurulmasinin ardindan 2001 yilinda istanbul’a
tasindi. YEDPAda kendi mulkiinde faaliyetlerine baslayan
ASG Otomotiv (Anadolu Satis Grubu), 10 ortakla basladiklar
yolculugu 6 ortakla strduruyor. Piyasanin en biiyiik 20 retici
firmasi bagta olmak Uizere yiiziin Gizerinde firmanin bayiligini
elinde bulunduran ASG, yakin ddnemde yurtdisi baglantilariyla
ihracata da yonelmeyi planliyor. Piyasadaki en iyi markalarin
dagitimini yapan ASG Otomotiv ve ortaklar koordineli sekilde,
belirli bir disiplin icinde ve birbirlerine zarar vermeden, en
yUksek verimle calisarak piyasada rekabet ediyor. Ortaklarinin
tamamen ASG Otomotiv'den aldiklari mamullerle is yapma-
digini, bunun sadece mamullerin dértte birlik kismini olus-
turdugunu sdyleyen ASG Otomotiv Yonetim Kurulu Baskani
Erdogan Kesmen, “Ortaklarimiz, mamullerin dortte Gglin ise,
kendi bilgi ve tecrtibelerini ortaya koyarak, ithalat ve imalatiyla
ile yan sanayicilerden temin ederek gerceklestiriyor ve havuzda
birikim sagliyorlar” dedi. ASG Otomotiv Genel Muduri Cengiz
Senyurt ise, “Alt sirketlerimizden yurtdisi baglanti kurmalari en
buyuk beklentimiz. Bununla ilgili ortak calismalar ytriittyoruz
ve gorisme asamasindayiz” dedi.

2015 yili beklentilerimizin iizerinde

Bircok sirket icin olumlu gegen 2014 yilinin kendileri icin de
oldukga iyi gectigini sdyleyen Kesmen, hedeflerinin tamamina
ulastiklarini ve beklentilerin aksine 2015 yilinin, 2014'ten daha
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Erdogan KESMEN
ASG Otomotiv
Yonetim Kurulu Baskani

iyi gectigini ifade etti. Bu noktada, ortaklariyla birlikte blytik
bir 6zveri gosterdiklerini belirten Kesmen, bu basarida ASG
Otomotiv'in tim Turkiye'ye yayllmis olan dagitim aginin da
onemli katkisi oldugunun altini ¢izdi. Son olarak, ortaklarina
ve dagrtim kanallarina Adana’y1 da eklemek tzere olduklarini
belirten Kesmen, Akginler Otomotiv ile de yeni bir ortakliga
baslayacaklarinin mijdesini verdi. Ankara, Antalya, Istanbul,
izmir ve Adanadaki ortaklariyla, bir mamuliin iilke capinda
daha cabuk ve glvenli sekilde transferini gerceklestirebildikle-
rini soyleyen Kesmen, bu sayede, Ureticiler tarafindan devamli
aranan bir firma olduklarini ifade etti. Her sene istikrarl olarak
ylzde 15-20 seviyelerinde biytduklerini belirten Kesmen, cok
hizl bliyiimenin ise sirket planlarinda yer almadigini vurguladi.
Degisime ayak uydurduk

Otomotiv sektdriiniin, 6zel olarak ise otomotiv yan sanayinin
son 3-4 yilik dénemde 6nemli derecede degisime ugradigini
ifade eden Kesmen, ticaret yapis sekilleri noktasinda bu degisi-
me ayak uydurabildiklerinin ve bu sayede, ayakta kalan biyuk
dagitici firmalarin basinda geldiklerini sdyledi. Oyuncularin
sayisindaki azalmayla birlikte (izerlerine binen yiikiin farkinda
olduklarinin altini cizen Kesmen, bu durumun uzun vadede
onemli 6lclide pozitif geri doniistiniin olacadi goristinde.



ilk zamanlarda sektériin sadece TOFAS ve Renault (izerine
calistigini ancak sureg icerisinde diger araclara da yonelmek
zorunda kaldiklarini belirten Kesmen, ASG Otomotiv olarak bu
rekabetin altindan basariyla kalktiklarini ifade etti. Degisen is
yapis sekilleriyle artik bir malin piyasada bulunma olasiliginin
eskiye nazaran ¢ok daha mimkiin oldugunu belirten Kesmen,
Uretimin az tUketimin ise fazla oldugunu ve bu nedenle de
rekabetin ok ¢etin sekilde yasandigini séyledi. Ote yandan,
ASG Otomotiv Genel Mudurl Cengiz Senyurt da, satiglarinin
ylzde 75'ini bilgisayar sistemiyle, ylizde 25'ini ise pazarlamaci
sistemiyle gerceklestirdiklerini ve bu adaptasyonla ayakta kalan
nadir firmalardan biri olarak ASG'nin kisa yerine daha ¢ok orta
ve uzun vadeli planlar yaptigini belirtti. Senyurt, yapacaklari
yatirimlarla hedeflerine daha kolay ulasacaklarina inandiklarini
da sozlerine ekledi.
DITAS'In giiciinii ortaya cikariyoruz

DITAS'In, kalitesi, sagladign glivence, tiretim kapasitesi ve
yapabileceklerinin sinin olmamasi bakimindan calistiklari
en degerli sirketlerin basinda geldigini ifade eden Kesmen,
uzun zamandir birlikte calistiklarini ancak bu isbirliginin 2015
yilinda epey hiz kazandigini séyledi. DITAS ile birbirlerini cok iyi
anladiklarinin ve ¢ok iyi bir uyum yakaladiklarinin altini gizen
Kesmen, simdiden buyik basarilara imza attiklarini ve bunu
strdiireceklerini belirtti. DITASIn bir OEM markasi olarak biiyiik
avantajlara sahip oldugunun bilincinde olduklarini sdyleyen
Kesmen, “Biz, DITAS'In sahip oldugu bu yiiksek giic ve potan-
siyel avantajlarini ortaya ¢ikarmak icin ¢aba sarf ediyoruz. Bu
sayede, iletisim periyodumuzu ve niteligini daha da yukarilara
cekerek hizli reaksiyon almamiz miimkiin olacak” dedi. DITASIn
Nigdede yer alan fabrikalarini bizzat yerinde gezdigini sdyleyen
Kesmen, gorduklerinden ¢ok etkilendigini ve ilerisi icin buyuk
umutlarla hemen ise koyulduklarini belirtti. DITAS-ASG isbirligi
ile kendilerine bircok olanaklar sagladigini belirten Kesmen,
“Uzun yillara dayanan tanisikligimizla tg ay gibi kisa bir stirede
hedeflerimize varmak adina agiklarimizi kapatmis bulunuyoruz”
dedi.
Onceligimiz DITAS

Arzu ettikleri buffer seviyesine ulastiklarinda siirecin daha
hizli ilerleyecegini ifade eden Kesmen, “Tum mallar geldigi gibi
perakendeciye kadar iniyor. Biz istiyoruz ki, distribiitor olarak
bizde de stok bulunsun ve 6n stokumuz sayesinde de yesile d6-

nerek, miisteri talep ettigi anda énceligimiz daima DITAS olsun.
Bunun (izerinde yogun sekilde calisiyoruz ve kisa stirede bunu
da basaracagimiza inaniyorum” seklinde konustu. Piyasanin
fazlasiyla Urtine ihtiyaci oldugunu tekrarlayan Kesmen, uygu-
ladiklari sabit fiyat uygulamasinin da katkisiyla yakin zamanda
DITAS Urtinlerinin tim raflarda yerini alacagini sdyledi. Fiyat
istikrarinin piyasada pek bulunmayan bir sey oldugunu vurgu-
layan Kesmen, bu sayede, binek ve hafif ticari araglarda kaldirag
etkisi yaratacaklari konusunda iddiali olduklarini séyledi.
Binek ve hafif ticaride kaldirag etkisi

DITAS'In en 6nemli artilarindan birinin de genis tirtin cesitliligi
oldugunun altini cizen Kesmen soyle konustu: “Hem DITAS
hem biz, DITAS'In (ir(in yelpazesinin piyasayi beslemek nok-
tasinda ne denli gli¢li oldugunun ayirdinda degildik. Clinku
DITASIn odadi su ana kadar cogunlukla agir vasitayd. Ancak,
binek ve hafif ticari araglarda da, isbirligimiz ile bir kaldirag
gorevi Ustlenmis olduk ve bundan cok memnunuz.” Sagladiklar
uyum ve isbirligiyle her iki tarafin da, genis trlin gesitliligi, bu
cesitlilige yonelik talep ve bu esitliligin piyasayi domine ede-
cek kapasitede olmasiyla ilgili bilgilendiklerini ve ¢alismalarini
bu yolda stirduirdiiklerini ifade eden Kesmen, “Bu donemde,
Urtin referanslar bazinda ylizde 35'lik bir artis yakaladik. Bu dur-
mayan bir suireg. Stirekli artirmak ve Gizerine koymak gerekiyor.
Biz, 0 noktada devreye giriyor ve DITAS' acikcasi zorluyoruz;
DITASIn da olumlu sonuclar getirecek bu zorlamalarimizdan
memnun oldugunu zannediyorum” dedi.




~ Turkiye'de Ticari Arag
Imalatcilarinin Rot Talebinin

% 80'ini, Karsiliyoruz.
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SAHA
ZIYARETLERIMIZ

SON HIZ

DEVAM EDIYOR

Saha ziyaretlerini hiz kesmeden siirdiiren DITAS, hedef pa-
zarlarina paralel olarak Tiirkiye'nin dort bir yanindaki oto sanayi
sitelerinde ve yedek parca noktalarinda esnafla bir araya geliyor.
Yedek parcacilar, tamirhaneler ve servislere gerceklestirilen bu
ziyaretlerde DITAS'In yetkin personeli, entegre tesislerde tretimi
gerceklestirilen Griinleri hakkinda ustalarla bire bir gériismeler
yaparak onlari bilgilendiriyor, gorus ve 6nerilerini aliyor. Bu isbir-
ligine son derece 6nem veren DITAS, agir vasitadan diger arag
gruplarina toptanci ve ara toptancilarla satis basta olmak tizere
tiim iletisim kanallarini bir ugtan bir uca yénetiyor. DITAS, saha
ekibi ile birlikte izledigi stratejiye uyumlu tim alanlara ziyaretler
gerceklestirerek, yedek parca piyasasinda aktif olarak varligini
surdiirmeye ve etkinligini artirmaya devam ediyor.
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DITAS, CIN'DE
DAHA REKABETCI
OLACAK

OTOMOTIV YAN SANAYINiN LiDER FIRMASI DITAS,
SANGHAY OFiSi iLE ASYA-PASIFiK BOLGESI’NDE
SOZ SAHIBI OLMAK iSTIYOR. DITAS ASYA-PASIFIK
BOLGESI'NDEN SORUMLU SATIS UZMANI

YANG XiULIN, ORTA VADEDE YATIRIMLARINI
ARTIRACAKLARINI IFADE EDERKEN, DIiTAS'IN
YAKIN ZAMANDA, BASTA CiN OLMAK UZERE,
HINDISTAN VE KORE'DE DE ADINDAN SOZ ETTIREN
BiR MARKA HALINE GELECEGINi SOYLEDI.

Otomotiv yan sanayi sektériiniin lider sirketlerinden DITAS,
yurticinde oldugu kadar yurtdisinda da marka bilinirligini artir-
mayi stirdliriiyor. Basta uluslararasi fuarlara katilim olmak tizere
bircok organizasyon ile sesini tiim diinyaya duyurmayi hedefle-
yen DITAS, ABD ve Rusya gibi tilkelerin yani sira Cin'deki ofisiyle
de, diinya ekonomisini son yillarda sekillendiren Asya-Pasifik
Bolgesi'nde de faaliyetlerini suirdiirtiyor. Satis ve is gelistirme faa-
liyetleri basta olmak tizere yeni musterilerle isbirlikleri kurulmasi
ve yeni stratejiler belirlenmesi cercevesinde ¢alismalarina devam
eden DITAS Asya-Pasifik Bélgesinden Sorumlu Satis Uzmani
Yang Xiulin, orta ve uzun vadede pazar paylarini artiracaklarini
ve yatirimlarini yerel bir sirket olarak stirdiireceklerini ifade edi-
yor. Kisa vadede edinecekleri yeni miisterilerle DITAS markasinin
bilinirligini bolgede yaymak istediklerini sdyleyen XIULIN, Cin
disinda Hindistan ve Kore'nin de hedef pazarlari arasinda oldu-
gunu belirtiyor.

Yeni pazarlar, yeni firsatlar

DITAS Asya-Pasifik Bélgesinden Sorumlu Satis Uzmani Yang
Xiulin, DITAS Sanghay olarak DITAS adina satis ve is gelistirme
faaliyetleri ylrtlyor. Asya-Pasifik Bolgesi odakli olmak tizere,
yeni is ve musterilerin bulunmasi noktasinda gerekli bilgileri
toplayarak DITAS'In genel stratejileri dogrultusunda, gerekirse
de bu planlarin bolgeye dair kismiyla ilgili revizeler yapilmasina
destek olan Xiulin, yogun calismalariyla amaclarinin DITAS'In,
basta Cin olmak tizere Hindistan ve Kore'yi de kapsayan Asya-
Pasifik Bolgesi'ndeki etkinligini yeni is ortakliklar bularak ve yeni

Yang XIULIN
DITAS Asya-Pasifik Bolgesi
Satis Uzmani

pazarlar agarak artirmak oldugunu séyltyor. Xiulin, s6zlerini
soyle suirdtiriiyor: “DITAS Sanghay Birimi olarak, DITAS adina kar
marji yaratabilecek potansiyel projeleri bulma noktasinda calis-
malar yUritlyorum. Su an, Asya-Pasifik Bolgesi icinde yer alan
ulkelerden Cin'de 5, Hindistan'da 2, Kore'de 1 ve Avustralyada 1
adet olmak izere yatinm yapilabilecek toplam dokuz adet proje
uzerinde calismaktayim. Bunun disinda, Hindistan, Glineydogu
Asya ve Hong Kong'a DITAS olarak satis gerceklestiriyorum. El-
bette, satislarin disinda, DITAS markasinin uluslararasi bilinirligini
ve gorlnlrliginid artirmaya yonelik yirtittigim bir dizi go-
risme de sirketimizin prestiji adina ajandamda yer alan 6nemli
islerin basinda geliyor. Bu baglamda, DITAS'In (ir(in yelpazesini
genisletmeye gayret ediyorum. Tabii tlim bunlar sayesinde, nihai
hedefimiz olarak, kiiresel pazarda DITAS' daha giclii ve daha
profesyonel bir yapiya kavusturmak adina bélgede DITAS'In
urlin yelpazesini de genisletmeye gayret ediyorum.”’
Avantajlanimizin farkindayiz

Xiulin, DITAS olarak, béylesine biiyiik bir pazarda yer almalari-
nin kendilerine dnemli avantajlar sagladig gériisiinde. Ozellikle
potansiyel musterilere ulasmak agisindan buyik kolayliklara
sahip olduklarini séyleyen Xiulin, “Bu durum 6zellikle Cin pazar
icin daha da gecerli. DITAS Sanghay Birimi olarak DITAS Tiirkiye
adina, Cin'de yer alan biittin agir is makineleri treticilerini ziyaret
ettik. Bunu Turkiyeden gerceklestirmek elbette ¢ok zor olurdu.
Ayrica, burada bulunarak, potansiyel musterilerimizin de bize
kolaylikla ulasmalarini ve yeni is ortakliklar kurmalarini saglamis
oluyoruz” diyor. Musterilerle gerceklestirdikleri gériisme ve pa-
zarliklarda da bolgede bulunmalarinin kendilerine biiytik kolay-



liklar ve avantajlar sagladigini belirten Xiulin, daha kolay iletisim
kurarak daha hizli geri donisler aldiklarini ve miisterilerine daha
hizli ve sorunsuz hizmet verebildiklerini ifade ediyor.
Hedeflerimiz biiyiik

Ozellikle tiim diinya ekonomisine yon veren bir cografyada
yeni ve farkli kosullara uyumlu, esnek stratejiler belirlemezse-
niz piyasada tutunmanin imkansiz olacagini sdyleyen Xiulin,
strdurdlebilir bir blytmeyi miimkiin kilmak icin Asya-Pasifik
Bolgesi'ne yonelik kisa, orta ve uzun vadeli hedefler belirle-
diklerini ifade ediyor. DITAS Sanghay Birimi olarak bu hedefler
dogrultusunda calismalarini DITAS Tiirkiye ile koordineli sekilde
surdurduklerini sdyleyen Xiulin, hedeflerini soyle siraliyor: “Bir
ila tg yillik bir zaman diliminde gerceklestirmeyi planladigimiz
kisa vadeli hedeflerimizi dort ana baslikta toplayabiliriz. Bunlarin
basinda satig sonrasi Uirlin ve hizmetler pazar ve segmentinde
urlin satislanimizi artirmak geliyor. Bunun disinda, otomotiv
sektoriiniin biiyiik markalarinin géziinde DITAS markasinin
bilinilirligini artirmak ve onlara tiretim potansiyelleri noktasinda
destek vermek amaciyla gériismeler ylritmeyi amaclyoruz.
Halihazirda tiim bu hedeflerin devam eden stirecler oldugunu da
belirtmek isterim. Bunun yaninda, bu bdlgede, yani Asya-Pasifik
Bélgesi'nde, pazar, pazardaki oyuncular, rakiplerimiz ve DITAS'In
pazardaki yeri ile ilgili know-how'a sahip olmak icin ¢alismalari-
mizi aksatmadan surdUriyoruz. Bu bilgiler elbette yeni stratejiler
belirlemek noktasinda bizlere ¢ok buiytik faydalar sagliyor ve
saglayacak. Son olarak, kisa vadede, piyasadaki rekabet glicim-
z(i ve pazar payimizi artirmak amaciyla isbirligi icine girecegimiz
potansiyel yeni ortak arayisimiz da strtyor”
DIiTAS markasinin bilinirligini artirmayi hedefliyoruz

Orta vadeli hedeflerinden de s6z eden Xiulin, (i ila bes yillik
stirecte bolgede yer alan OEM sirketlerine daha yiiksek kapasi-
telerde mal tedarik etmek istediklerini belirtiyor. Xiulin'e gore,
DITAS, bu hedefine ulasmak bakiminda énemli avantajlara sahip
bulunuyor. Xiulin, bu avantajlari ve orta vadeli hedeflerini soyle
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aciklyor: “Orta vadeli planlarimiz icersinde oncelikli olarak, bolge-
de faaliyet gosteren yedek parca imalatcisi ana Uretici OEM sirket-
lerine daha yUksek kapasitelerde mal tedarik etmek ve bu sayede
isbirligi icinde oldugumuz sirketlerin sayisini artirmak istiyoruz,
ki bilindigi gibi DITAS olarak biz de bir OEM firmasi oldugumuz
icin bu stireclerin hig yabancisi degiliz. Bunun yaninda, orta vadeli
hedeflerimiz arasinda, Giretim agimizi ve kapasitemizi gliclen-
dirmek ve yerel Uireticiler gibi faaliyet gosterebilmek icin Cin ya
da Hindistan'da bir fabrika kurmayi planlamaktayiz. Bu sayede,
mdusgterilerimiz icin daha yuksek kapasitede tretim yapabilecek
ve Uretimimizi yerellestirebilecegiz. Bu da bize, pazardaki payimizi
artirmanin ve daha rekabetci olmanin yani sira, daha ¢cok muiste-
riye dokunmak gibi 6nemli avantajlar da saglayacak’’ Uzun vadeli
planlarindan da s6z eden Xiulin, s6yle devam ediyor:“5-10 yillik
uzun bir donemi kapsayan bu siirecte, Asya Pasifik Bolgesi'nde
pazar payimizi artirmayi ve pazarin en biyuk ilk 10 sirketinden
biri olarak DITAS markasinin bilinilirligini ve degerini, 6zellikle Cin
pazarinda geri donussuiz sekilde yerlestirmeyi amaclhyoruz.
Cin otomotiv endiistrisi beklentilerin altinda kaldi

Gin ekonomisi ve otomotiv endustrisini de degerlendiren
Xiulin, global piyasalarda yasanan kirllganlik ve gerilemenin Cin
basta olmak tizere bircok Asya-Pasifik Bolgesi Uilke ekonomilerini
ve otomotiv endustrilerini olumsuz etkiledigini belirtiyor. Dln-
yanin en blyiik ekonomilerinden ve en biiylik pazarlarindan biri
olan Cinde bulunmanin DITAS olarak kendilerine biyiik avan-
tajlar saglasa da, birtakim zorluklari da beraberinde getirdigini
belirten Xiulin, bu zorluklarin basinda hala tretici konumunda
bulunmamalarinin geldigini ifade ediyor. Xiulin, sunlar séyltyor:
“Bu eksikligimiz, OEM firmalarini, bizi tercih etmeleri noktasinda
ikna etmekte zorlanmamiza neden oluyor. Miisterimiz firmalar,
birimlerimizin yerellesmesi talebinde bulunuyorlar. Bu sayede ye-
rel pazardaki tedarikci partnerleriyle isbirliklerinde riskleri en aza
indirmek ve hizli reaksiyon vermek amaciyla kontrol ve yonetim
sureclerini ilk elden ylrutebilmek istiyorlar” Zorluklara ragmen
DITAS Sanghay Birimi olarak kendilerinden emin olduklarinin al-
tini gizen Xiulin, gelecek projeksiyonunu ise su sekilde ciziyor:“Bu
noktalarda bazi sikintilar yasasak da, orta ve uzun vadede gercek-
lestirecegimiz yenilik ve yatinmlarla DITAS olarak bu sorunlarin da
ustesinden gelecegimize ve pazarda daha gticlii ve belirleyici bir
aktor olacagimiza inanicimiz tam.’
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DEVAM EDIYOR

Automechanika Dubai

- KEEAL Lapc

Automechanika Dubai Fuari, 2-4 Haziran
2015 tarihleri arasinda Automechanika
Dubai Uluslararasi Kongre ve Fuar
Merkezi'nde 13'lincu kez diizenlendi. 59
Ulkeden bin 889 firmayi, 130'dan fazla
Ulkeden gelen 30 bin ziyaretgi ile bu-
lusturan fuar, Avrupadaki otomotiv en-
dustrisinin ulastigi teknoloji seviyesinin
paylasilmasina olanak sagladi. Hol 6, 418
numarali stantta Grlnlerini sergileyen
DITAS, basariyla gecen fuar siiresi bo-
yunca ziyaretgileriyle verimli gorismeler
gerceklestirdi. Automechanika Dubai
Fuan, 2016 yilinda 8-10 Haziran tarihleri
arasinda gerceklestirilecek.

Automechanica Moscow

MIMS Automechanica Moscow Fuari,
24-27 Agustos 2015 tarihleri arasinda
MIMS Automechanica Moscow
Expocenterda 5'inci kez diizenlendi. Alti
ulkeden bin 107 firma Tlrkiye'den ise

64 firma fuara katim gerceklestirerek
drunlerini sergiledi. Pavillion 2.2

C255 numarali standda Grdnlerini
sergileyen DITAS, fuar siiresi boyunca
agirladigi ziyaretgileriyle hem mevcut
hem yeni is olanaklar Uizerine verimli
goriismeler gerceklestirirken, DITAS
markasinin tim diinyada bilinirligini her
gecen gun arttigini gérmekten dolayi
fuardan son derece memnun ayrild.
DITAS'In katilmayi stirdiirecegi MIMS
Automechanica Moscow Fuari 2016
yilinda da gerceklestirilecek.

DITAS URUNLERI
ARTIK
hepsiburada.com fi

.

DITAS iriinleri yiizlerce cesidiyle
Tiirkiye’nin lider e-ticaret sitesi s,

hepsiburada.com’da bir tik uzaginizda...

BIZI
TAKIP EDIN

Yedek parca imalat ve sanayi sektérinin
yenilik¢i yiizii DITAS Dogan’i Facebook ve
Twitter’dan da takip edebilirsiniz.
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FSM Mh. Poligon Cd. Buyaka Ofis Bloklari,
Kule: 3 D.: 61 Tepedst - Umraniye / istanbul
Tel: 0216 545 70 00 (pbx)

E-mail: marketing@ditas.com.tr
www.ditas.com.tr

Bu yayin DITAS adina,
Kuguk Mucizeler
Yayincilik Iletisim Hizmetleri Ltd. Sti.
tarafindan ¢ aylik olarak hazirlanmaktadr.
Tel: 02122116853
E-mail: ulasyavuz@kucukmucizeler.com
www.kucukmucizeler.com.tr
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